
안녕하세요, 뭐무까입니다. 성대 앞 장사는 학사일정에 따라 손님이 크게 달라집니다. 올해 하반기(지금~연말) 캠퍼

스 일정과 시기별 준비 포인트를 한 장으로 정리해 드립니다. 미리 준비하셔서 대목은 놓치지 말고, 한산한 때는 부담

을 줄이세요.

한눈에 보는 하반기 타임라인

시기별 상황 & 준비 포인트

지금 ~ 9월 중순 개강 성수기 대목

캠퍼스: 학생 가장 많은 시기. 개강 모임·조모임·회식 활발.

이렇게 — 단체·모임 세트 준비, 재고·인력 넉넉히. 지금이 신규 손님 잡기 가장 좋은 때입니다.

9/24 ~ 9/27 추석 연휴 한산

캠퍼스: 학생 대부분 귀향 → 손님 크게 감소(9/25 건학기념일로 강의도 없음).

이렇게 — 발주·재고 줄이고 인력 조정. 연휴 전날(9/23) 저녁 모임 수요만 반짝. 무리한 영업보다 휴식·재정비 추천.

10/1(목) ~ 10/2(금) 에스카라(ESKARA) 축제 최대 대목

캠퍼스: 자과캠(율전) 최대 축제. 주점·부스·공연으로 학생과 외부 방문객이 몰리는 하반기 최고 대목. 바로 뒤 10/3(토)

개천절 연휴까지 이어져 저녁~야간 인파가 집중됩니다.

이렇게 — 주점·간편안주·테이크아웃·디저트 준비, 저녁~야간 인력·재고 최대치로. 축제 때 @momukka_ 태그 이

벤트로 방문 손님을 단골로 이어가세요. (착석 코스요리는 회전율이 불리 — 빠른 메뉴 권장)

10/19 ~ 10/23 중간고사 업종별 차이

캠퍼스: 회식·단체는 줄고, 카페·혼밥·야식·배달이 늘어납니다.

이렇게 — 시험기간 1인 세트·응원 메뉴, 배달·포장 강화. 카페는 콘센트·조용한 좌석 어필. 시험 끝 주말(10/24~25)

엔 뒤풀이 반등.

성대 앞 사장님께

2026 하반기 장사 캘린더
성균관대 자연과학캠(율전) 학사일정 기준 · 뭐무까 정리 · 2026.09

9월

개강 성수기

추석 연휴 9/24~27

대목

10월

에스카라 10/1~2

중간고사 10/19~23

대목→보통

11월

평상시

수능 11/19

안정

12월

기말 12/14~18

종강·겨울방학

대목→한산



11월 평상시 (수능 11/19) 안정

캠퍼스: 가장 안정적인 평상 매출 구간. 수능(11/19) 이후 성대 논술·면접 있으면 수험생·학부모 방문 가능.

이렇게 — 평상시 단골 관리·신메뉴 테스트에 좋은 시기.

12/14 ~ 12/18 기말고사 → 종강 대목

캠퍼스: 시험기간(카페·야식↑) 후 12/18 종강 → 종강 파티·뒤풀이 큰 대목.

이렇게 — 종강 단체 예약 미리 받기, 회식 세트·주류 준비. 12월 셋째 주말이 하반기 마지막 피크.

12/19 ~ 2월 겨울방학 한산

캠퍼스: 학생 급감(계절학기 소수만 잔류).

이렇게 — 영업시간·브레이크타임 조정, 지역 주민·배달 손님으로 타깃 전환. 다음 개강(3월 초) 대비 정비 기간.

축제 안내 — 자과캠(율전) 최대 축제 에스카라(ESKARA)는 10/1(목)~2(금) 열립니다. 바로 뒤 10/3(토) 개천절 연휴까

지 이어지는 하반기 최고 대목이니 주점·야간 매출을 위해 미리 준비하세요. (정확한 타임테이블·라인업은 자과캠 총학 인

스타에서 확인)



처음 성대 앞을 돌며 사장님들을 만났을 때, 정성껏 좋은 음식을 내는데도 그저 '알려지지 않아서' 손님이 없는 가게가

많았습니다. 한편 학생들은 매일 "오늘 뭐 먹지?"를 고민하면서도 정작 바로 옆 좋은 가게를 몰랐습니다. 이 둘을 이어

주고 싶어서 뭐무까를 시작했습니다.

광고비가 아니라, 진심이 알리는 구조

돈을 많이 쓴 가게가 위로 올라가는 곳이 아닙니다. 사장님이 정성껏 만든 음식과, 그 맛에 반한 학생들의 '좋아요'가

가게를 알립니다. 자본이 아니라 진심과 열정이 단골을 만드는 구조를 지향합니다.

매년 '좋아요' 초기화 — 모두 같은 출발선

순위 경쟁은 사장님을 지치게 합니다. 그래서 뭐무까는 매년 좋아요를 초기화합니다.

언제: 매년 2학기가 끝나기 전 (다음 좋아요가 충분히 쌓일 시간을 두고 진행)

왜: 새 학기 신입생과 함께 모두가 다시 같은 출발선에 서기 위해서입니다

올해 잘 되신 분도 부담 없이 다시 도전하고, 한 해가 조금 아쉬웠던 분도 똑같은 기회를 다시 얻습니다.

경쟁보다 관계 — 우리가 진짜 바라는 것

뭐무까가 바라는 건 단순한 홍보가 아니라 관계입니다.

도이온 ↔ 사장님 : 갑을이 아니라, 같이 성장하는 파트너

사장님 ↔ 학생 : 한 번 스쳐가는 손님이 아니라, 얼굴 아는 단골로

경쟁을 부추기기보다, 스트레스를 줄이고 성대 앞 상권 전체가 함께 살아나는 것을 목표로 합니다.

사장님의 가게가 잘 되는 것이 곧 뭐무까가 잘 되는 것입니다.

천천히, 그리고 오래 — 함께 가고 싶습니다.

뭐무까가 일하는 방식

돈이 아니라,
사장님의 열정으로.
성대 앞을 함께 지키는 사장님들께 드리는 이야기



1 매달 앱 사용자 수 공유

매달 뭐무까 앱 사용자 수를 그래프로 정리해 사장님께 보내드립니다. 우리가 얼마나 크고 있는지 숨기지 않고 투명

하게 공유합니다.

2 학생회·동아리 제휴 홍보

교내 학생회, 동아리 등과 제휴해 뭐무까를 학생들에게 적극적으로 알리고 있습니다.

3 자과인의 날 홍보 부스 운영

자연과학계열 축제 '자과인의 날'에서 홍보 부스를 운영해 학생들과 직접 만나는 접점을 넓힙니다.

4 1,000원 할인 쿠폰 사장님 부담 없음

도이온이 실물 1,000원 할인 쿠폰을 발행·배포합니다. 손님이 쿠폰을 가져오면 1,000원 할인해 주시고, 할인한 금액

은 월말에 도이온에 청구하시면 정산해 드립니다. 신규 손님 유입은 늘고, 사장님 비용 부담은 없습니다.

5 에어팟 경품 이벤트 ~10/1 진행 중

앱 설치 후 등록 식당에서 식사하고 인스타그램에 인증하면 경품에 응모됩니다. 학생 방문과 SNS 노출을 동시에 끌

어올립니다.

6 내년 새내기 공략 & 캠퍼스 확장

내년 1학기 새로배움터(신입생 OT)에서 신입생 대상 홍보를 진행할 예정입니다. 목표는 모든 학생이 뭐무까를 필수

앱처럼 설치하게 하는 것이고, 나아가 다른 캠퍼스·타 학교로 확장해 외부에서 놀러 온 학생도 쓸 수 있는 플랫폼으로

키워갑니다.

뭐무까의 목표는 분명합니다 — 학생에게는 없어선 안 될 앱, 사장님에게는 부담 없이 단골이 쌓이는 통로. 성대 앞

에서 시작해, 더 많은 캠퍼스로 함께 넓혀가겠습니다.

뭐무까 · momukka

문의·등록 인스타 @momukka_

yuljeonfood.co.kr

날짜는 성균관대 공식 학사일정 기준(2026.09). 논술·축제 등 일부 일정은 확정 시 갱신됩니다.

뭐무까 진행 현황

지금, 이렇게
움직이고 있습니다
사장님과 함께 성대 앞을 키우는 중 · 2026 하반기


